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深圳市道通科技股份有限公司 投资者关系活动记录表 

（2022 年 7 月、8 月） 
 

投资者关系活动 

类别 

■特定对象调研        □分析师会议  

□媒体采访            □业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动  

■现场参观            ■一对一沟通 

□其他 

参与单位及人员 

2022 年 7 月 5 日 

线下参会： 

平安证券：闫磊 

冠达菁华：岳鹏 

2022 年 7 月 7 日 

线上参会： 

安徽安粮投资：汪勇、程星 

2022 年 7 月 12 日 

线下参会： 

招商证券：刘巍 

太平资产：宋康泰 

涌乐投资：岳雄伟 

泽兴基金：李思远 

博时基金：于福江 

宏道投资：段然 

西部证券：刑开允 

2022 年 7 月 13 日 

线上参会： 

中银基金：王嘉琦、张飞 

德邦证券：陈嵩 

2022 年 7 月 14 日 

线下参会： 

富荣基金：姜帆 

深圳羿拓榕杨资产：胡庶、李昕益 

深圳诚诺资产：杨景文 

知源投资：孟威 

深圳市千榕资产：贺福东 



知常私募基金：匡湘军 

深圳市壹财富：唐文杰 

汇盛资产：姚尧 

线上参会： 

华创证券：柘雨函 

鹏华基金：邓益萌 

富国基金：陈斯扬 

华宝基金：孙嘉伦 

首创证券：李允 

理成资产：陶然 

融通基金：樊鑫 

民生加银：吕金华 

榕树投资：罗先波 

盈峰资本：高亚洲 

前海道谊：颜丙詹 

国投瑞银：王侃 

上投摩根：舒亮 

浙商资管：蔡玮菁 

恒泰证券：袁利梅 

太保资产：付艺杰 

金元证券：刘斌 

挚盟资本：孙向忠 

中信证券股衍部：田相勋 

2022 年 7 月 18 日 

线上参会： 

长城基金：陈渭文 

混沌投资：叶子 

长江自营：肖知雨 

贵诚信托：张锐 

兴业基金：姚明昊 

翎展投资：刘红、龙江伟 

融通基金：赵晨 

同泰基金：麦健沛 

华美投资：王书伟 

金鹰基金：刘忠腾 

红土创新：汪国瑞 

摩根华鑫基金：赵晓曦、施同亮、annazhang 

2022 年 8 月 18 日 



线上参会： 

汇添富：杨瑨、胡静霆 

和谐汇一：凌晨、章溢漫 

西部利得：梁晓明、韩丽楠 

統一投信：郑宗杰 

东莞市榕果投资：侯波 

华西证券（自营）：马行川 

横琴人寿：郭雅绮 

安徽安粮：程星 

山狮投资：于苏枫 

平安资产管理：张汉毅 

圆信永丰基金管理：朱梦天 

开源证券：闫宁 

富安达基金：黄沁仪 

易方达基金：亓辰 

上海伯兄资产：赵颖婷 

国元证券：耿军军 

首创证券：李允 

上海睿郡资产：刘国星 

深圳清水源投资：吴伟 

国寿养老保险：刘春江 

北京明澄私募：侯子骄 

景林资产：孙玮、张钊、蒋彤 

万杉资本：张轶乾 

万家基金：周实 

阳光资产：祁媛媛 

鸿道投资：方云龙 

宏道投资：段然 

嘉实基金：李帅 

复星资本：陈冠呈 

上海陆宝投资：张小迪 

恩宝资产：王炜波 

明亚基金：陈思雯 

颐和久富：罗云涛 

Hel Ved Capital：刘昌泰 

景顺长城：江磊 

金鹰基金：吴海峰 

光大保德信：华叶舒 



东方红资管：吴越 

深圳中天汇富基金：许高飞 

广东恒昇基金：罗娟 

太平保险资产：徐军平 

线下参会： 

天风证券：缪欣君、张若凡 

中欧基金：许文星 

太平基金：赵超 

富国基金：陈天元 

农银汇理基金：周子涵 

国投瑞银基金：李威 

招银理财：赵杰 

2022 年 8 月 19 日 

线下参会： 

宝盈基金：葛俊杰、王灏 

道明投资：张贻军 

2022 年 8 月 22 日 

线上参会： 

汇添富：胡静霆 

诺安基金：童宇 

信达澳亚：孔文彬 

线下参会： 

景林投资：孙玮、张钊 

2022 年 8 月 23 日 

线下参会： 

久富投资：罗云涛 

财通资管：包斅文 

南方基金：吴凡 

信达澳亚：吴清宇 

睿郡资产：刘国星 

朱池资产：宋华峰 

长信基金：肖文劲 

盈峰资本：高亚洲 

华商基金：晏燕 

博时基金：李泽南 

潘俊伊：博远基金 

华泰资管：姜鑫、蔡轩 

平安资产：江正清 



2022 年 8 月 24 日 

线上参会： 

融通基金：张一格、许富强、王超、张晓斌、孙潇 

2022 年 8 月 25 日 

线下参会： 

南方基金：张磊、万朝辉、李振兴 

煜德投资：王亮 

汇丰前海：刘逸然 

2022 年 8 月 26 日 

线下参会： 

Ten Asset Management Limited Group：Chien Martin 

DM Capital Group：Zhou Hans、Li  Dongliang 

Shenzhen Vide investment Management Co Ltd Group：Wu Wen、Wang Xiaodong 

2022 年 8 月 30 日 

线上参会： 

民生证券：尚凌楠 

光大保德信基金：朱梦天、华叶舒 

2022 年 8 月 31 日 

线上参会： 

华夏基金：韩丽楠 

平安理财：胡毅凡 

华泰资管：曹渝 

汇安基金：杨坤河 

睿郡资产：刘国星 

人保资产：马凌云 

民生资管：王子涵 

海通资管：王辉 

建银资管：张家瑞 

江海固收：胡纯 

工银瑞信：计瑾 

中银理财：周栗 

申万宏源：屈玲玉 

国寿安保基金：曲朗宁 

安联保险资管：陈朝阳 

中泰自营信评：刘博宇 

华都资本：赵福双 

大都会人寿：周晔 

大成基金：李涛 



恒越基金：白钰 

金信基金：蔡宇飞 

迎水投资：徐英杰 

国信投资经理：张纪龙 

财通资管：石玉山 

海通资管：顾玲菁 

中金资管：曾伟 

银华固收：刘忆凝 

金鹰基金：李君臣 

国开证券资管：贾敏 

大家资产：杨斯淇 

招证资管：贺璐 

时间 

2022 年 7 月 5 日、2022 年 7 月 7 日、2022 年 7 月 12 日、2022 年 7 月 13 日、2022

年 7 月 14 日、2022 年 7 月 18 日、2022 年 8 月 18 日、2022 年 8 月 19 日、2022 年

8 月 22 日、2022 年 8 月 23 日、2022 年 8 月 24 日、2022 年 8 月 25 日、2022 年 8

月 26 日、2022 年 8 月 30 日、2022 年 8 月 31 日 

地点 / 

接待人员 

副总经理：农颖斌 

财务总监&董事会秘书：方文彬 

证券事务代表：李律 

投资者关系：刘振环 

投资者关系活动

主要内容介绍 

问题一：充电桩产品欧美市场需求如何？ 

答：在全球零排放政策支持下，电动汽车的快速普及，电动汽车充电市场将在未来

十年内呈现快速增长趋势。根据彭博新能源财经(BNEF) 的数据，仅美国的公共和私

人充电桩安装基数在 2020 年至 2030 年间将增长 15 倍（复合年增长率约为 32%），

其增长与电动汽车销售增长一致，但快于全球的增速水平，美国参议院于 2021 年 8 

月通过了一项两党基础设施法案，拨款 150 亿美元用于电气化和相关服务，其中 50 

亿美元用于走廊充电和 25 亿美元用于替代燃料基础设施，以支持建设 50 万个充电

站的目标。在欧洲，欧盟委员会专注于为电动汽车充电提供资金并制定鼓励成员国

之间协调的共同标准，欧洲绿色协议设定了运营 300 万个充电点（主要是直流快速

充电点）的目标，以支持到 2030 年在路上行驶的估计 3000 万辆 BEV 和插电式混合

动力电动汽车 (PHEV)，要达到该目标每年需要额外部署 15 万个充电点才能达到预期

目标，这将需要大约 200 亿欧元用于公共充电桩和 600 亿欧元用于私人充电桩。所

以欧美充电桩市场未来空间巨大，公司过去深耕海外市场多年，有欧美地区丰富的

销售资源和经验优势，有利于充电桩产品的后续业务拓展。 

问题二：公司直流桩产品已经开始销售了吗？销售进展如何？ 



答：公司 60-120KW 的 DC 桩已经陆续上市销售，也比较快速地拿到了欧洲、美国、

新加坡、澳大利亚等地区的订单。 

问题三：公司充电桩产品目前认证节奏情况如何？ 

答：公司上半年快速通过了海外多国认证，包括美国 UL、CSA、能源之星（Energy 

Star）认证及欧盟 CE、UKCA、MID 认证等等，陆续拿到北美、欧洲、亚洲等地区多

国订单并逐步实现交付。 

问题四：北美营收下降的原因是什么？ 

答：今年主要由于通胀加剧等宏观经济因素影响导致需求放缓，另一方面从订单结

构上看，由于去年上半年公司有一笔前装客户订单导致去年基数比较高，订单为北

美的 FCA 客户，订单金额为 9719.13 万元，若剔除去年同期 FCA 订单影响，今年上

半年收入同比仍为增长。 

问题五：归母净利下滑的主要原因是什么？ 

答：主要由于今年新能源充电桩业务开展导致的相关费用的增加影响。其中销售费

用主要由于今年参展次数增加、业务拓展费用增加所致，研发费用同比增长主要由

于充电桩产品在海外相关认证测试费用的增加，以及充电桩新品类的开发、充电云

平台、充电模块等产品的研发费用增加，管理费用增加同比增长主要由于彩虹物业

折旧费用增加所致。 

问题六：公司充电云产品主要是提供哪些服务？这个未来会收费吗？ 

答：充电云平台主要是叠加充电桩产品之上为客户提供的充电桩运营及运维管理服

务软件，未来将通过充电桩向客户收取相关软件订阅费用，公司通过提供“桩+软

件”服务的模式向客户提供一站式的智慧充电解决方案，提高客户的运营管理效

率，降低充电桩使用过程中可能会出现死桩、坏桩等问题隐患，保障客户充电高

效、无忧，提升充电桩产品的使用体验。 

充电云平台目前已构建运营、运维、智慧广告、Charge APP 交互功能四大能力模

块。灵活运营：能够实时监控场桩状态，多级商户管理、灵活计价配置、进场控

制，大数据经营数据分析等功能，同时可通过云端 DLB 技术进行智能负载调节，调

整场站功率配置，合理利用峰谷电价为运营商节省电力成本，提升管理效率 20%。智

能运维：智能远程诊断、远程排障，降低人工干预成本；智能日志分析，实时监

控，提前预警，降低故障率，减少无效上站。智慧广告：全球性 SSP+DSP 程序化广

告平台，可持续获取全球优质广告资源；智能化 CMS 远程广告播控系统，可实现全

球实时审核、投放、监控、跟踪；增加运营收入 30%。AUTEL Charge APP：支持定时

充电，多维度充电记录统计；支持 ALM DLB 保证家庭用负载安全，实现更多车辆同

时充电；支持地图搜索最近充电桩，查看周边配套设施；支持多种支付方式，可实

现私桩共享，获取额外收入；监控充电状态和记录，具备快捷开具发票报销等功

能。 

附件清单 

（如有） 
无 



备注 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格遵守公司《信息披露

管理制度》等文件的规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有

出现未公开重大信息泄露等情况。 

 


